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Q Wroctaw

WYKSZTALCENIE

Prawo
Ekonomia i podatki
Studia doktoranckie w zakresie

ekonomii i podatkéw (ukonczony

program, bez obrony rozprawy)

KOMPETENCIJE

Rozwdj biznesu

Sprzedaz B2B

Eksport i rynki zagraniczne
Wejscie na nowe rynki
Negocjacje handlowe
Budowa kanatéw sprzedazy
Zarzadzanie relacjami z

kluczowymi klientami i partnerami

Projekty infrastrukturalne i
przemystowe
Budowanie sieci kontaktéw
biznesowych

JEZYKI

e Rosyjski (ojczysty)
e Polski (B2)
o Angielski (komunikatywny)

DODATKOWE
INFORMACIE

e Prawo statego pobytu w Polsce
e Prawo jazdy kat. B

o Gotowos¢ do podrézy sluzbowych

NIKOLAI PIROGOV

MARKET ENTRY | BUSINESS DEVELOPMENT | EXPORT
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Pomagam firmom w rozwoju sprzedazy B2B i wejéciu na nowe rynki - szczegdlnie
tam, gdzie kluczowe jest zbudowanie relacji, struktur i pierwszych realnych kontraktow.

Specjalizuje sie w sektorze przemystowym i budowlanym. tacze doswiadczenie
operacyjne z praktycznym dostepem do rynkéw Azji Centralne;.

Moja rola to przejscie od strategii do dziatania: identyfikuje mozliwosci, znajduje
partneréw, otwieram kanaty sprzedazy i dowoze pierwsze transakcje.

(755 CENTRAL ASIA &

%15 EMERGING MARKETS

WYBRANE REZULTATY (Q1 2026):

Energetyka: Kontrakt na dostawe agregatéw gazowo-ttokowych Wichai do Kirgistanu
— 3,8 min PLN. Ustanowienie oficjalnego przedstawicielstwa marki w Kirgistanie .
Materiaty budowlane: Ekskluzywna umowa miedzy partnerami z Kazachstanu i
Uzbekistanu + kontrakt na dostawe 30 000 m® betonu komérkowego do Kirgistanu —
7,9 min PLN.

tacznie: 11,7 min PLN zamknietych kontraktéw w 8 tygodni.

CO ROBIE
Q £ () & Gl

Identyfikuje rynki, | Buduje kanaty | Prowadze negocjacje | Wchodze na nowe | Tworze wartos¢ i
klientow i sprzedazy i i zamykam pierwsze rynki i rozwijam skaluje sprzedaz
partneréw dystrybucji kontrakty ekspansje

DOSWIADCZENIE | OBSZARY EKSPERTYZY

e 16+ lat doswiadczenia w B2B, budownictwie i przemysle

¢ Realizacja projektéw inwestycyjnych o wartosci powyzej 60 min PLN

e Rozwdj i zarzadzanie strukturami biznesowymi (do 120 osdb) o
e Ekspansja na rynki: Kazachstan, Uzbekistan, Kirgistan

e Budowa sieci partnerdw i dystrybutorow za granica

¢ Negocjacje handlowe i inwestycyjne na poziomie miedzynarodowym

¢ Organizacja miedzynarodowych projektéw i wydarzen biznesowych

OSIAGNIECIA

e Budowa i rozwéj grupy spotek (wiele branz)

e Projekty inwestycyjne o wartosci powyzej 60 min PLN

e Rozwodj sprzedazy zagranicznej w nowych regionach

e Sie¢ kontaktéw biznesowych w Azji Centralnej

e Woydarzenia biznesowe i networking (500+ uczestnikow!)

MODEL WSPOLPRACY

~1

i

ROZWOJ EKSPORTU

PROJEKTY ROZWOJU RYNKOW WSPARCIE BIZNESU
Wejscie na nowe rynki pozyskanie Budowa kanatéw sprzedazy, Negocjacje, relacje B2B,
klientéw i partneréw dystrybucja i ekspansja strategia i wdrozenia

—— MODEL: PROJEKTOWY / RETAINER / SUCCESS FEE ——

Wyrazam zgode na przetwarzanie moich danych osobowych dla potrzeb niezbednych do realizacji procesu rekrutacji
(zgodnie z ustawq z dnia 10 maja 2018 roku o ochronie danych osobowych (Dz. Ustaw z 2018, poz. 1000) oraz zgodnie
Z Rozporzqdzeniem Parlamentu Europejskiego i Rady (UE) 2016/679 z dnia 27 kwietnia 2016 r. w sprawie ochrony
0s6b fizycznych w zwiqzku z przetwarzaniem danych osobowych i w sprawie swobodnego przeptywu takich danych
oraz uchylenia dyrektywy 95/46/WE (RODO)).



